
Document de présentation 




Merci de bien vouloir compléter les différentes rubriques de ce document. Celui-ci a pour vocation de nous faire comprendre votre projet, afin de définir quels sont vos besoins en accompagnement. Les informations que vous nous communiquer sont strictement confidentielles. Elles seront utilisées exclusivement dans le cadre de la couveuse agricole Coups d’Pousses (entretiens individuels, comité d’engagement, suivi du projet).




Pièces justificatives à communiquer:

· Copie du permis de conduire
· Copie carte grise du véhicule personnel
· Copie assurance auto mentionnant les déplacements professionnels occasionnels
· Copie attestation de sécurité sociale
· Relevé d’identité bancaire (RIB)
· Curriculum Vitae professionnel
· Pour les bénéficiaires du RSA : Contrat d’engagement réciproque ou contact / recherche interlocuteur insertion
· Copie du titre de séjour pour les étrangers
	

· Commodat foncier du propriétaire à la couveuse, avec mention des parcelles cadastrales concernées et des surfaces pour chacune d'elles (cf. document type)
· Commodat matériel du propriétaire à la couveuse, avec mention du matériel présent (cf. document type)
· Certificat d'assurance du matériel mis à disposition 
· Attestation de conformité du matériel mis à disposition avec la règlementation en vigueur (cf. document type)
· DUERP si présente sur l’exploitation 
· Bulletin de mutation des terres pour la MSA 



Présentation du projet

SITUATION

	Nom 
	

	Prénoms 
	

	Né le 
	

	Demeurant 
	

	Coordonnées
	

	
	

	Situation familiale
	

	
	

	Situation Sociale
	

	Numéro de sécurité sociale 
	

	Statut 
	

	Montant des droits 
	

	Terme des droits ouverts 
	

	Structure référente 
	

	Formation 
	

	· agricole
	

	
	

	· non agricole
	

	
	

	Expérience professionnelle
	

	· agricole
	

	
	

	· non-agricole
	

	
	

	Permis
	

	· titulaire permis B
	

	· autres permis
	




· QUELS SONT VOS BESOINS FINANCIERS MINIMUM POUR ASSURER VOS DÉPENSES DE VIE PRIVÉE (HABITATION, ALIMENTATION, FAMILLE, DÉPLACEMENTS…) ?


[image: ]

 Association Coups d’Pousses domaine de Puechlong 30610 ST NAZAIRE des GARDIES9

Espace-Test Agricole

PREPARATION DU PROJET

· COMMENT AVEZ-VOUS CONNU LA COUVEUSE COUPS D’POUSSES ? (SI PLUSIEURS RÉPONSES, LISTER PAR ORDRE DE PRIORITÉ)

1-
2-
3-

· AUPRÈS DE QUELLES STRUCTURES VOUS ÊTES-VOUS INFORMÉ SUR LA CRÉATION D’ENTREPRISE ?


· ETES-VOUS ACCOMPAGNÉ PAR UNE / PLUSIEURS STRUCTURE(S) ? LAQUELLE (LESQUELLES) ? ET SUR QUOI ?


· AVEZ-VOUS FAIT UNE ÉTUDE DE MARCHÉ ? SI OUI, QUELLE MÉTHODE AVEZ-VOUS UTILISÉ ?


· AVEZ-VOUS FAIT UN STAGE SUR LA CRÉATION D’ENTREPRISE ? SUR L’INSTALLATION AGRICOLE ? SI OUI LEQUEL ?



ACTIVITEE PROJETEE

NATURE DE L’ACTIVITE :
TYPE D’ACTIVITÉ :

SECTEUR GÉOGRAPHIQUE ENVISAGÉ :

DESCRIPTION RAPIDE DU PROJET DU PROJET (ex. maraîchage bio diversifié en magasin ; poules pondeuses en circuits courts…) :


SOUTIEN LOCAL AU PROJET :
· AVEZ-VOUS ENGAGÉ DES DÉMARCHES AUPRÈS DES ÉLUS / HABITANTS / AGRICULTEURS LOCAUX ?


· AVEZ-VOUS DÉJÀ IDENTIFIÉ UN SITE POUR RÉALISER VOTRE TEST D’ACTIVITÉ ?


COMMERCIALISATION :
· OÙ ALLEZ-VOUS COMMERCIALISER VOS PRODUITS ?


· QUELS OUTILS DE COMMUNICATION ALLEZ-VOUS UTILISER ?


· COMMENT ALLEZ-VOUS FAIRE CONNAITRE VOTRE PRODUIT ?







RESSOURCES PERSONNELLES
· QUELS SONT VOS EXPÉRIENCES DE PRODUCTION ?


· QUELS SONT VOS EXPÉRIENCES DE VENTE / COMMERCIALISATION ?


· QUELS SONT VOS EXPÉRIENCES DE GESTION D’ENTREPRISE ?


· ETES-VOUS SOUTENU PAR VOS PROCHES, VOTRE ENTOURAGE ?


· QUE REPRÉSENTE POUR VOUS LA CRÉATION D’ENTREPRISE ?


· QUELLES SONT LES FONCTIONS DE CHEF D’EXPLOITATION QUI VOUS ATTIRENT ?


· QUELLES SONT LES FONCTIONS DE CHEF D’EXPLOITATION QUI VOUS DÉRANGENT OU VOUS INQUIÈTENT ?


· QUELS SONT LES MOYENS FINANCIERS DONT VOUS DISPOSEZ POUR DÉMARRER ET DÉVELOPPER VOTRE PROJET ?


ETUDE DE MARCHE
· QUELLE CLIENTÈLE ALLEZ-VOUS CIBLER ?


· QUELLE SERAIT LA FRÉQUENCE DES ACHATS ET DE LA CONSOMMATION ? (TYPE D’ACHAT, SAISONNIER…)


· LES MOTIVATIONS D’ACHAT ET DE CONSOMMATION ?


· QUI SONT VOS CONCURRENTS DIRECTS ? (PRODUCTEURS QUI ONT UNE ACTIVITÉ SIMILAIRE, MÊME RAYON D’ACTION)


· QUI SONT VOS CONCURRENTS INDIRECTS ? (PRODUCTION DE PRODUITS SUBSTITUABLES, PRODUITS DE TERROIR TOURISTIQUES, GRANDES SURFACES…)


· QUELS SONT VOS POINTS FORTS ET VOS POINTS FAIBLES PAR RAPPORT À VOS CONCURRENTS ?






BESOINS TECHNIQUES (qualitatif)

· QUELS SONT VOS BESOINS ? ET QU’ENVISAGEZ-VOUS POUR Y FAIRE FACE ?

	
	Foncier / Locaux
	Matériels
	Matières premières et/ou marchandises

	



Matériel déjà acquis ou en cours d’acquisition (soulignez si déjà acquis)


	
	
	

	


Reste à acquérir




	
	
	




BESOINS FINANCIERS

· QUELS SONT VOS BESOINS FINANCIERS PENDANT LA DURÉE DE VOTRE TEST EN COUVEUSE ?

	
	
	Evaluation (en euro)

	LES BESOINS
	· EN INVESTISSEMENT
coût du matériel, foncier, bâtiments restant à acquérir
	



	
	· EN EXPLOITATION (FOND DE ROULEMENT)
 coût des matières premières / marchandises à acheter pour démarrer l’activité…
	



	
	TOTAL
	

	LES APPORTS (ressources, précisez acquises ou espérées)

Précisez :
(A) = acquises
(E) = espérées

	· CAPITAL PERSONNEL
	



	
	· EMPRUNTS ENVISAGÉS (bancaires, réseau personnel,…)
	



	
	· AUTRE AIDES
	



	
	TOTAL
	





GRILLE D’AUTOPOSITIONNEMENT COMPETENCES ACQUISES / A ACQUERIR
· MERCI DE COCHER LES CASES CORRESPONDANTES À CHAQUE ACTIVITÉ.
· CES INFORMATIONS NOUS PERMETTRONT D’IDENTIFIER AU MIEUX VOS BESOINS D’ACCOMPAGNEMENT ET DE FORMATION.

	Activités
	Degré d’expérience
	Degré d’autonomie
	Cadre de réalisation

	
	J’ai fait ou je connais
	Je n’ai pas fait ou je ne connais pas
	Je suis autonome
	Je ne suis pas autonome
	Emploi
	Formation
	Bénévolat

	Production

	Choix et mise en œuvre des itinéraires techniques adaptés à la production de l’atelier, de l’exploitation
	
	
	
	
	
	
	

	Choix des équipements et des services adaptés à l’atelier, à l’exploitation
	
	
	
	
	
	
	

	Appréciation de la production agricole obtenue par l’atelier, l’exploitation
	
	
	
	
	
	
	

	Repérage des évolutions du contexte de l’atelier, de celui de l’exploitation
	
	
	
	
	
	
	

	Adaptation de l’atelier, de l’exploitation à l’évolution de ce contexte
	
	
	
	
	
	
	

	Se tenir informé, se former
	
	
	
	
	
	
	

	Commercialisation

	Suivi et analyse des évolutions du marché agricole
	
	
	
	
	
	
	

	Participation à la définition d’une mise en marché prévisionnelle pour l’atelier, pour l’exploitation
	
	
	
	
	
	
	

	Relations avec les fournisseurs, les clients
	
	
	
	
	
	
	

	Mise en marché des produits agricoles de l’atelier, de l’exploitation
	
	
	
	
	
	
	

	Adaptation si nécessaire de la mise en marché initialement choisie pour l’atelier, l’exploitation
	
	
	
	
	
	
	

	Gestion économique et financière

	Analyse de l’existant, réalisation du diagnostic économique et financier de l’atelier, de l’exploitation
	
	
	
	
	
	
	

	Réalisation du budget prévisionnel de l’atelier, de celui de l’exploitation
	
	
	
	
	
	
	

	Participation au raisonnement et à la planification des investissements pour l’atelier, l’exploitation
	
	
	
	
	
	
	

	Participation à la recherche de financements
	
	
	
	
	
	
	

	Participation au choix d’un statut adapté pour l’entreprise et les personnes
	
	
	
	
	
	
	

	Participation au choix du régime fiscal adapté
	
	
	
	
	
	
	

	Intégration professionnelle et sociale, organisation du travail

	Connaissance de son territoire, participation à son organisation et sa valorisation
	
	
	
	
	
	
	

	Se tenir informé de l’évolution de la société et y apporter sa contribution
	
	
	
	
	
	
	

	Intégration et participation dans un collectif de travail et d’échanges liés à l’activité de l’atelier, de l’exploitation
	
	
	
	
	
	
	

	Planification prévisionnelle des activités de l’atelier, de l’exploitation
	
	
	
	
	
	
	

	Participation à l’organisation du travail de l’atelier, de l’exploitation, à la mise en adéquation des ressources et des compétences
	
	
	
	
	
	
	

	Participation à la vie professionnelle et sociale
	
	
	
	
	
	
	

	Administratif

	Planification prévisionnelle des tâches administratives de l’atelier, de l’exploitation
	
	
	
	
	
	
	

	Suivi de la règlementation liée à l’activité, adaptation de la planification initiale si nécessité
	
	
	
	
	
	
	

	Réalisation des tâches administratives de l’atelier ou de l’exploitation, seul ou avec des partenaires
	
	
	
	
	
	
	

	Entrepreneuriat
	
	
	
	
	
	
	

	Suivi du fonctionnement global de l’entreprise dans ses différentes composantes
	
	
	
	
	
	
	

	Participation à la définition des moyens nécessaires à l’adaptation et aux anticipations indispensables à l’évolution de l’activité ou à la création d’activité de l’entreprise
	
	
	
	
	
	
	




Présentation du site d’installation

FONCIER
QUI EST LE PROPRIÉTAIRE DES PARCELLES SUR LESQUELLES VOUS SOUHAITEZ TESTER VOTRE ACTIVITÉ ?

DESCRIPTIF DES PARCELLES :
	Section cadastrale
	Numéro cadastral
	Nature
	Superficie

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	



BATIMENTS
DES BÂTIMENTS OU LIEUX DE STOCKAGES SONT-T-ILS DISPONIBLES SUR LE SITE ? 
DÉCRIRE LEUR USAGE, AMÉNAGEMENT, SUPERFICIE. 


MATERIEL
LISTE DU MATÉRIEL MIS À DISPOSITION SUR LE SITE :
	Matériel
	Propriétaire
	Etat

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	


Y-A-T-IL UNE ASSURANCE RESPONSABILITÉ CIVILE PROFESSIONNELLE SUR LE MATÉRIEL ? OUI / NON (DÉTAILLER SI ASSURANCE PARTIELLE)

LE MATÉRIEL EST-IL ASSURÉ POUR UNE UTILISATION PAR DES TIERS ? OUI / NON 

CERTIFICATION AB
LES TERRES SONT-ELLES CERTIFIÉES POUR L’AGRICULTURE BIOLOGIQUE ? (C1 / C2 / AB / NON - PRÉCISEZ LA DATE D’ENGAGEMENT)


SI OUI, QUEL EST L’ORGANISME CERTIFICATEUR ET LA RÉFÉRENCE DU CONTRAT ?

DOCUMENT UNIQUE D’EVALUATION DES RISQUES PROFESSIONNELS (DUERP)
EXISTE-T-IL UN DUERP SUR LE SITE ? SUR QUELLES PRODUCTIONS ?


EAU
AVEZ-VOUS ACCÈS À L’EAU ? 
MATÉRIEL PRÉSENT, À ACQUÉRIR, PRÉSENCE D’UN COMPTEUR…

ELECTRICITE
AVEZ-VOUS ACCÈS À L’ÉLECTRICITÉ ? 
[bookmark: _GoBack]PRÉSENCE D’UN COMPTEUR GÉNÉRAL, D’UN COMPTEUR DIVISIONNAIRE, 220 V / 380 V…
AVIS DE L’ACCOMPAGNATEUR COUPS D’POUSSES 
Cohérence personne/projet – Marché, concurrence et positionnement commercial – Technique et organisationnel – Economique et financier – Soutien local 


































AVIS DU COMITE D’ENGAGEMENT
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